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Wir sind die Epsilon.

Unsere Leistungen 2025

o> Epsilon

A Gamma company



Gamma

Roadshow

pAVPAS

Business trifft Entertainment

Unsere bewahrte Roadshow geht in die
nachste Runde! Nach dem groBen Erfolg
im letzten Jahr fuhrt die Gamma Roadshow
2025 wieder durch sieben bedeutende
Metropolen Deutschlands.

Es erwartet Sie ein exklusives Programm
mit den neuesten Markttrends, wertvollen
Networking-Mdglichkeiten und Zeit fuir
intensive Gesprache.

Als Highlight bieten wir Innen dieses Jahr
einen besonderen Entertainment-Part.
Nach einem erfolgreichen Nachmittag im
Business-Bereich laden wir Sie ein, den Tag
mit einem auBergewdhnlichen Erlebnis aus-
klingen zu lassen. Je nach Stadt erwarten
Sie spannende Aktivitaten wie zum Beispiel
Kartfahren, Bootstouren, Grill-Kurse und
vieles mehr.

Jetzt anmelden
und dabei sein!

Termine in Deiner Stadt:

Leipzig
Berlin
Hamburg
Koln
Frankfurt
Stuttgart
Munchen

Di.
Mi.

Do.

Di.
Mi.
Di.

13.Mai 25
14.Mai 25
15.Mai 25
20.Mai 25
21.Mai 25
03. Juni 25
04. Juni 25
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#GoodTogether

Gamma ist ein europaweit agierendes Unternehmen der
ITK-Branche mit Sitz im Landkreis Hof. Das Unternehmen
kombiniert maximale Kompetenz und Spitzenprodukte —
Jahr fiir Jahr ist das der Schliissel zum Erfolg. Dies und
individueller Service sowie kompetente Beratung und
Betreuung sind dabei die Trimpfe — gerade bei Geschaft-
skunden. Das Komplettangebot umfasst: UCC-Ldsungen,
abgebildet durch die Cloud PBX-Produkte, sowie ALL
IP-Telefonie in Perfektion, abgebildet durch leistungs-
fahige und ausfallsichere NGN-Produkte. Des Weiteren
bietet das Unternehmen Lésungen aus dem Bereich Mic-
rosoft Teams Telefon sowie eine Glasfaser-Losung aus der
Kategorie der FTTH- bzw. FTTB-Leitungen. All das ist die
Gamma - Ihr High-Service-Partner in der ITK-Branche.

Business-Partnerschaft
mit einem Kommuni-
kationsanbieter der
besonderen Art

Die besten Geschéaftspartnerschaften entstehen durch
eine vertrauensvolle und starke Zusammenarbeit. Und
genau deswegen stellen wir die Menschen - Sie und
unsere gemeinsamen Kunden —und die Beziehungen zu
Ihnen in den Mittelpunkt all unseres Tuns und sind ein
treuer und starker Partner an |hrer Seite.

Hand in Hand sorgen wir auch kinftig dafur, die Busi-
ness-Kommunikation der Zukunft menschlicher zu
gestalten! Gehen wir es an. Gemeinsam und gut! Eben
#GoodTogether.

Der Mehrwert
starker Geschafts-
beziehungen
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o> Epsilon

A Gamma company

Personlich, Neugierig,
Zuverlassig und
Zielorientiert.

Mittels dieses Wertemodells realisieren wir als
unabhangiger B2B Losungsanbieter die digitale
Kommunikation unserer Kunden.

Seit Uber 25 Jahren stehen wir mit unseren
Partnern dem deutschen Mittelstand zur Seite,
um Wachstum und Wohlstand zu begleiten und
maoglich zu machen.

Gerade in schwierigen Zeiten ist es unerlasslich
einen Ansprechpartner zu haben, der mit Weit-

blick und Umsicht, in einer sich immer schneller
drehenden Welt, zur Seite steht.

Unser Anspruch? ,Wir sind der erfolgreichste
Digitalisierungspartner fiir den europaischen
Mittelstand.”

Eine Vision, die uns dahin gebracht hat, wo wir
heute stehen. Mit uns haben Sie den erfolgreich-
sten deutschen Dienstleister fur Kommunikation
im Geschaftskundenumfeld an |hrer Seite. Eine
Position, auf welcher wir keineswegs zur Ruhe
kommen, sondern eingebettet in einen europa-
weit agierenden Konzern Uber alle Grenzen hin-
weg planen und umsetzen.

Uber unser Netzwerk sind wir in der Lage, ganz-
heitliche Losungen der digitalen Kommunikation
anzubieten, von denen Sie als Partner und Kunde
nur profitieren kdnnen.

Dimitios Meslaidis

Dimitrios Nikolaidis
Geschaftsflhrer

Christian Krug

Advisor of the Management

Wir sind
die Epsilon.

Mehr als 25 Jahre be-
stehend durch Kompe-
tenz, Werthaltigkeit und
Menschlichkeit. Am
Markt, bei Parthern und
Kunden.

Der Markt wachst -
wachsen Sie mit!

Wir sind am Puls der Zeit und nehmen aktuelle Trends
und Themen der Digitalisierung auf. Zukunftsorientiert
und zielgerichtet. Im Zuge der Digitalen Revolution,
Internet of Things und Industrie 4.0 erschlieBt Epsilon
flr Sie permanent neue Bereiche und Services. Mit
aktuell hoher Bedeutung im Geschaftskundenumfeld,
als Erganzung bestehender Leistungen oder solche,
die wichtig fur die zukunftige digitale Entwicklung von
Unternehmen und B2B-Kunden sind.

Der Weg in die Zukunft

Ein rasanter Fortschritt der modernen Technik und

ein steigender Kostendruck machen es sinnvoll und
notwendig, unternehmensinterne Prozesse durch
Digitalisierung zu optimieren. Unsere Aufgabe hierbei ist
es, Sie sinnvoll und nachhaltig zu begleiten, sodass Sie
nicht nur Kosten sparen, sondern auch die ErschlieBung
neuer Markte in Angriff nehmen kénnen. Mithilfe eines
Netzwerks kompetenter Kooperationspartner ist Epsilon
in der Lage, ganzheitliche Lésungen im Bereich der
Digitalisierung anzubieten. Wir bieten umfassenden
Support von A bis Z und weit dariliber hinaus. Machen
Sie sich unser tiefgreifendes Fachwissen zu Nutze und
erleben Sie, was optimaler Support und partnerschaft-
liche Zusammenarbeit wirklich bedeuten.
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Wir adressieren mit
unseren Leistungen
folgende Zielgruppen:

Vertriebspartner

»Betreuen und beraten Sie den deutschen Mittel-
stand zu Themen rund um Kommunikation und Digita-
lisierung?«

Dann sind wir der ideale Partner fiir Sie!

Sie haben den Kundenkontakt. Wir haben die Produkte,
Lésungen und Services aller namhaften und relevanten
B2B-Anbieter. SchlieBen Sie sich uns an. Werden Sie Teil
des im Geschéftskundensegment erfolgreichsten Netz-
werks der ITK-Branche.

Anbieter und Dienstleister

»lhr Portfolio adressiert Geschaftskunden und ins-
besondere den Mittelstand mit Produkten, L6sungen
und Services zum Thema Kommunikation und Digitali-
sierung?«

|
Beste Voraussetzungen fiir eine Partnerschaft mit uns! S ( ) rV | C ( } -

Sie haben das Produkt, die L6sung oder den Service. Wir
haben die Expertise, gepaart mit langjahriger Erfahrung

| |
und ermoglichen Ihnen die maximale Unterstutzung flr
Realisierung lhrer Festnetz-, IP-, Mobilfunk und loT-Pro-

jekte. Verschaffen Sie sich durch uns Zugang zum Markt

und zu Geschéftskunden. Von der Ausarbeitung der An-
gebote bis hin zu deren Umsetzung. N r 1
L}

Geschaftskunde L
Wir sind in der unab-
»Als Riickgrat der Wirtschaft stehen Sie vor Heraus-

forderungen einer digitalen Welt?« ha N g | g e N Ve rma I’ktu N g
Dann sind Sie bei uns genau richtig! U n d Ve I’m |tt| U n g VO n KO m =

Sie kimmern sich um Ihre Kernkompetenz — lhr Geschéft.

Wir vermitteln Ihnen den richtigen ITK-Vertriebspartner m u n | katl O n S I OS u n g e n u n d

fur Ihre Anforderung. Wir verfolgen einen kooperativen

Betreuungsansatz und pflegen beste Kontakte zu den Se rV| CeS fu r GeSChaftS'

relevanten Ansprechpartnern der Netzbetreiber und

Anbieter. Sprechen Sie uns an und profitieren Sie vom ku nden der SerV|Ce'

erfolgreichsten Netzwerk der ITK-Branche im Geschéfts-

kundensegment. dlenSt|eISter Nummel’ 1 .
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Epsilon
Partnerportal

Immer auf dem Laufenden
mit dem Epsilon Service-
Tool!

Vertrage, Abrechnungsbelege, Provisionslisten und
vieles mehr — das Portal bietet umfassende und schnell
abrufbare Informationen und optimiert somit unseren
Service.

Mit dem Epsilon Partnerportal vereinfachen wir den
Zugriff auf Informationen und erleichtern so lhre tagliche
Arbeit.

L —— SR e e  ASSEe e
- . ‘ PREMIUM g — Erweiritern Sae lhe Hotrwebrk
= - ’_ und Prﬂ‘flllﬂ‘f‘?n e von
"'-' HﬂHF_"""_ ganer starken Reichweita!

L =

Alles in einem Portal

v Im Portal haben Sie eine ausflihrliche
Ubersicht lhrer Abrechnungsbelege
und Provisionslisten.

v Sie kdnnen die Portalrechte lhrer Mit-
arbeiter selbst festlegen und verwalten.

v Netzbetreiberdokumente (News, For-
mulare, Antrage, Infos...) werden lhnen
gesammelt zur Verfigung gestellt.

v Den Status Ihrer Anfragen kénnen Sie
Ubersichtlich Uber das Ticketsystem
einsehen.

v Das Epsilon Partnerportal ist Ihr Zugang
zum exklusiven Premium Partner-Netz-
werk.

v |hr Zugang zur Wissensplattform rund
um Digitalisierung, 10T und sonstige
Themen aus der Branche.

10

O, Business
can do

DER
PARTNER
FUR
PARTNER.

Mobilfunk | Internet & Vernetzung | Internet of Things | Cloud & Sicherheit

_ -
epsilon-telecom.de & =&
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MARKETING
KURZ-CHECK

L

utzen Sie de
Aarketing-Kurz-Check -
unsere Expertise fir Sie.

Ihre Yarteile auf einen Blick:

+ Individuelle Analyse
+ Professionelle und

praxisnahe Optimierungstipps
v Direkte Unterstitzung

Mutzen Sie die Expertise der
Epsilon und buchen Sie jetzt
Ihren Marketing-Kurz-Check.
So bringen Sie lhre Aktivitaten
auf das nachste Lewvel!

Interessa? Schreiben Sie uns ene Mail an:;
marketing@epsilon-telecom.de

Sales Support

Werbepause? Nicht mit
uns. Und damit kennen
WIr uns aus.

Das Team fir Sales Support, Kommunikation und
Information bei Epsilon. Wir versorgen Gber verschiedene
Kanale und Medien unsere Partner und Kunden mit allen
wichtigen Informationen. Von uns erhalten Sie exklusive
News und werden mit Expertenwissen versorgt.

Eol = | marketing@epsilon-telecom.de
()

+49 (0) 9286 9404-400

Unser Service, unsere
Leistungen

Mit unserem Epsilon Sales Support bie-
ten wir Innen jederzeit die bestmogliche
Betreuung und Kundennéhe. Diesen
Anspruch kdnnen wir mit Hilfe eines
umfangreichen Leistungsportfolios und
persdnlichem Service garantieren.

Unsere Experten mit langjahriger Erfah-
rung sowie die digitale Anbindung und
Verknupfung in Sachen Support, Design
und Medien mit einem Draht zum Netzbe-
treiber sind fir Sie da.

Mit Social Selling Tipps und Tricks zum
groBen und erfolgreichen Netzwerk. Bei
uns sitzen die Profis auf ihrem Gebiet.

Sprechen Sie uns an, damit Sie sich voll
und ganz auf |hr tagliches Business kon-
zentrieren.

Team
Abrechnung

Schneller, besser, digital

Wir leben Digitalisierung und richten Leistungen, unsere
eigenen Prozesse und die in Richtung unserer Partner
und Kunden, konsequent darauf aus. Fir jetzt und die
Zukunft!

Partneranlage

Der Anlaufpunkt fur alle vertraglichen Unterlagen und die
Zusammenarbeit mit unseren Kooperationspartnern.

Vertriebscontrolling

Unsere Spezialisten fur Vertragswesen, Analyse und Re-
porting sowie Provisionsmanagement. Flr ein korrektes
und sicheres Business.

Steuerung

Die Ablaufe und Prozesse permanent im Blick und aus-
gerichtet auf Qualitat, Effizienz und Leistung. Fur die
Konzentration auf das Wesentliche: Gemeinsam erfolg-
reiches Business.

Rechnen Sie mit uns

Experten kimmern sich akribisch um alle Einzelheiten.
Das Team fir die faire und transparente Abrechnung an
und flr unsere Partner. Denn zeitnahes Honorieren von
Leistung und hohe Liquiditat gewahrleisten erfolgrei-
ches Geschéft Uber automatisierte Belege, individuelle
Finanzierungsmodelle oder effizientes Reklamationsma-
nagement.

L 1 ]
epsilon-telecom.de & =&
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Ny

Burokratie soll Sie nicht auf-

halten — deshalb haben wir bei EpS”OH SetZt an ZUGFeRD_
S0 i Rechnungen — Effiziente und
digitale Provisionsabrechnung

nungen auf das elektronische
; - ZUGFeRD-Format umgestellt.
Das bedeutet fUr Sie als unsere
Partner eine noch einfachere,
schnellere und effizientere Ver-
arbeitung lhrer Abrechnungen.

Was bedeutet ZUGFeRD
far Sie?

ZUGFeRD (Zentraler User Guide des Forums elektro-
nische Rechnung Deutschland) ist ein hybrides Rech-

nungsformat, das sowohl ein klassisches PDF als auch Was é ndert SiCh fu r Sie

eine maschinenlesbare XML-Datei enthalt. Dieses

L] - 7
Format bietet zahlreiche Vorteile: Im Handllng H

Trotz der technischen Neuerungen bleibt fiir Sie alles
gewohnt einfach:

Automatische Erkennung und
Verarbeitung

Die Rechnungen sind nicht nur als PDF verfiigbar,

sondern enthalten auch eine strukturierte XML-Datei. So

kénnen sie direkt in Ihr Buchhaltungssysteme importiert

und automatisch verarbeitet werden. e Der Einzelverbindungsnachweis (EVN) steht lhnen
ebenfalls wie gewohnt zur Verfligung.

» Siefinden die Provisionsabrechnungen weiterhin
als PDF im Partnerportal.

Zeit- und Kostenersparnis . Die neue XML-Datei sorgt fiir zusétzliche digitale

Effizienz — wer sie nutzen méchte, kann dies direkt
tun, wer lieber bei der klassischen PDF-Ansicht
bleibt, kann das ebenfalls tun.

Durch die automatisierte Verarbeitung entfallen manuelle
Eingaben und damit auch potenzielle Fehler. Das spart
Zeit und reduziert Verwaltungsaufwand.

Kompatibilitat und Transparenz

Die Rechnungen bleiben weiterhin als PDF abrufbar,
genau wie Sie es gewohnt seid. Zusatzlich erméglicht
die XML-Datei eine nahtlose Integration in moderne
Buchhaltungssysteme.

Mit dieser Umstellung méchten wir Ihnen die Arbeit
erleichtern und Ihnen mehr Zeit fiir euer Kerngeschaft
verschaffen. Digitalisierung sollte keine Heraus-
forderung, sondern eine Erleichterung sein —und
genau das setzen wir mit der Einfiihrung von ZUGFeRD

Zukunftssicherheit um.

ZUGFeRD erfiillt die Anforderungen der europaischen Fir weitere Fragen wenden Sie sich an Ihren bekann-
Norm EN 16931 fiir elektronische Rechnungen. ten Ansprechpartner oder unsere PartnerBetreuung
Damit seid ihr bestens auf zukiinftige regulatorische unter 09286 9404-400

Entwicklungen vorbereitet.

L 1 ]
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lhr exklusiver Business-
ConnectServices

v Ganzheitliche Beratung und Unter-
stutzung bei Projekten, von der
Analyse bis zur Umsetzung

v Optimierung von Kommunikations
I6sungen inklusive maBgeschneiderter
Angebote

v Gemeinsamer Marktangang durch
direkte Zusammenarbeit mit den
Netzbetreibern

v Angebots- & Auftragsmanagement

v Proaktive Begleitung zur Kunden-
bindung mit unserem VVL-und
Angebotsservice

v 1H Ruckruf-Service uber Ihr Epsilon-
Portal

v OnBoarding neuer Partner + Mitarbeiter
mit individuellen SchulungsmaBnah-
men - Individuelle SchulungsmaB-
nahmen auf Anfrage

Team CSM -
Connectivity
Solutions

Management

der Epsilon

Das Connectivity
Solutions Management
(CSM) ist das Herzstuck
der Epsilon und steht
Ihnen bei allen Anliegen
mit Rat und Tat zur Seite.

Wir glauben fest daran, dass eine persdnliche Betreuung
den Unterschied ausmacht. Unser CSM-Team ist darauf
spezialisiert, Ihnen bei einer Vielzahl von Anliegen zu
helfen. Wir sind stets bestrebt, unsere Dienstleistungen
zu verbessern und lhren Anforderungen in jeder Hinsicht
gerecht zu werden.

Mit den Telefondurchwahlen erhalten Sie eine direkte
Verbindung zu Ihrem persdnlich gewilinschten Epsilon
Ansprechpartner.

Ihre schriftlichen Anfragen kénnen Sie

gerne an ab@epsilon-telecom.de stellen.

Nach spatestens 48h erhalten Sie eine
Rickmeldung.

J4  O,Business () o%rre

@& FUSION loT  ** Gamma

Sie haben einen besonders kniffligen Vorgang — dann kontaktieren Sie uns!

Leitung CSM - Fixnet

Florian Narr-Drechsel
& +49 (0) 9286 9404-405

CSM | Fixnet -
Voice /Data/ Cloud

Markus Wagels
& +49(0) 9286 9404-443

Markus Hucherig
& +49(0) 9286 9404-444

vodafione .
0 business O, Business
Sebastian Amann

& +49(0) 9286 9404-453

Marcel Fischer
& +49 (0) 9286 9404-446

Leitung CSM - Mobil

Christoph Beck
& +49 (0) 9286 9404-406

CSM | Mobile -
Voice/Data/M2M

O, Business

Thorsten Kramer
& +49 (0) 9286 9404-462

Kristin Funke
& +49 (0) 9286 9404-454

0 vodafone o By iciness

business

Nancy Nguyen
& +49(0) 9286 9404-463

L 1 ]
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TERMINE 2025

Ml | 23.04.

Start 10:00

MI | 07.05.

Start 10:00

MI| 07.05.

Start 14:00

MO | 12.05.

Start 14:00

MI | 14.05.

Start 10:00

Ml | 21.05.

Start 10:00

MI| 04.06.

Start 14:00

MI | 18.06.

Start 10:00

Ml | 02.07.

Start 10:00

Ml | 09.07.

Start 14:00

M| 16.07.

Start 10:00

MI | 30.07.

Start 10:00

Telekom GK Festnetz

Sichere Plattform-Vernetzung mit buchbaren
Delayzeiten

Markus Hicherig

Telekom GK Festnetz

Reise durch die moderne TK-Cloud
Produktwelt / ein Telekom-Produktiiberblick
Markus Hucherig

FUSION loT - Teltonika Telematik -
Vertriebschancen in der Logistik
Volker Mahler

EPSILON Speed Dating
Vodafone — 02 — Telekom — FUSION loT
Florian Narr-Dechsel & Christoph Beck

Step by Step Schulung
Festnetzvermarktung leicht gemacht -
mit den Spezialisten der Epsilon
Markus Hicherig

Telekom GK Festnetz

Der Glasfaserausbau — Wie gelingt der
Umstieg auf FTTH am leichtesten?
Markus Hicherig

FUSION loT - Vom Angebot bis zur Umsetzung
Volker Mahler

Telekom GK Festnetz

Entkopplung fiir Sprache, Daten, Tarif
und Konfiguration

Markus Hicherig

Telekom GK Festnetz

Von der alten onpremise Telefon-Anlage
in die Cloud und zur Collaboration
Markus Hicherig

FUSION loT - Let “s talk about loT
Volker Mahler

Telekom GK Festnetz

Highspeed mit hoher Verfligbarkeit — die
echte Datenautobahn mit ,Quality Of Service"
Markus Hicherig

Telekom GK Festnetz

Sichere Plattform-Vernetzung mit
buchbaren Delayzeiten

Markus Hicherig

.:{.g@m_-. @ i poveered by Akadenmie 3607 ke

AKADEMIE 360°
Mit aktuellem
Wissens-
vorsprung als
erster ins Ziel.

Im Rahmen von Online-Seminaren und Trainings versorgt
die Epsilon Vertriebspartner und deren Mitarbeiter mit
dem nétigen Fachwissen. Seien Sie als Epsilon Partner
immer auf dem top-aktuellen Kenntnisstand. Wir sorgen
dafir —von der Grundausbildung eines Neueinsteigers bis
hin zum Lésungsspezialisten.

Wir kimmern uns um maBgeschneiderte Qualifizierungs-
maBnahmen zu den Themen unseres Leistungsportfolios
mit dem Fokus auf Geschaftskunden und machen so

unsere Partner zu Experten flir Kommunikationsldsungen.

Um immer zu den aktuellen Aktivitaten, Produkten und
Vermarktungsschwerpunkten unserer Kooperationspart-
ner auf dem Laufenden zu bleiben, bieten wir Partnern
regelmaBig unsere speziell ausgerichteten Online-Semi-
nare an. Epsilon Vertriebspartner kbnnen auf das gesamte
Schulungsangebot zugreifen und sich ihren persdnlichen
Trainingskalender zusammenstellen. Informieren Sie sich
Uber alle gemeinsam mit unseren Kooperationspartnern
angebotenen Trainings. Auch Uber unseren Hotspot und
unsere Social Media Kanale erhalten Sie Zugang zu unse-
ren exklusiven und auf Sie zugeschnittenen Angebote.

Starkes Team.

Starkes Neftz.

Mit dem besten Mobilfunknetz der Telekom -
und den Tarifen, die zu lhrer Firma passen

L 1 ]
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Manuel Maria Jager

Dirk Wélk Tanja Wolk Wunderlich Hakan Yildiz Ralf Hafner

Unsere Area Sales Manager unterstutzen, beraten und betreuen
Sie bei all Ihren Projekten und Anliegen als personlicher
Ansprechpartner vor Ort.

Team Vertrieb — Wir sind fur Sie da.

Unterstutzen. Beraten. Betreuen.

Manuel Wunderlich

Head of Sales — Core Business
manuel.wunderlich@epsilon-telecom.de
+49 (0)176 19990022

Dirk Wolk
Mitglied d. GF / Area Sales Manager — West

dirk.woelk@epsilon-telecom.de
+49 (0)176 10091353

Tanja Wolk

Area Sales Manager — Nord-West

Maria Jager

Area Sales Manager — Nord-Ost
maria.jaeger@epsilon-telecom.de
+49 (0)176 19990005

Hakan Yildiz
Area Sales Manager — Stid-Ost

hakan.yildiz@epsilon-telecom.de
+49 (0)176 19991139

Ralf Hafner
Area Sales Manager — Stid-West

oe* Epsilon

] tanja.woelk@epsilon-telecom.de X7 ralf.hafner@epsilon-telecom.de
& Gamma compans &

+49 (0)176 19990017 & +a9 (0)176 19990015

epsilon-telecorn.de |
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Digitalisierung - wie ist

P—— Unser Special
vorzugehen -

Das Epsilon Premium
Partner-Netzwerk

Mit Netzwerk zum Erfolg!
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gocial Engineering: Die
Kunst der Manipulation

in f_‘lel' Gyh&melt f Als interne Plattform auf dem Hotspot, bietet das Sie wollen noch mehr Aufmerksamkeit erzeugen und
0 Epsilon Premium Partner-Netzwerk MEHR. Mehr Sicht- Ihre Expertise zeigen? Reichen Sie bei uns jederzeit
: Ho f!P barkeit und mehr Business Leads fur Ihr Unternehmen. Beitrdge zu lhren Themen ein, die wir dann im Hotspot
by w5 Epsilan by Epsilon veroffentlichen. So steigern Sie lhre Sicht-
- Als gelisteter Partner sind Sie KOSTENLOS fiir die barkeit im Premium Partner-Netzwerk zusatzlich.
gesamte Epsilon Community sichtbar — online tber die
Mit dem Hotspot by Epsilon stellen wir u.r.13eren Ver- verschiedenen Suchfunktionen sowie liber den Epsilon Sie mochten Premium Partner werden?
triebspartnern, Kunden und der breiten Offentlichkeit AuBendienst in Kunden- und Partnergesprachen vor

Wenden Sie sich einfach an lhren
alles Wissenswerte aus der Welt der Digitalisierung, Ort. Wir verteilen die entstandene Leads an Sie weiter. € _de Sie sich einfach a
Epsilon Ansprechpartner oder senden

H aktuelle Entwicklungen und Aktionen sowie News der
OtS p Ot - Telekommunikations- und loT-Branche zur Verfugung. Warum? Weil wir von der Qualitat unseres Netzwerks Sie Ihre Anfrage Uber das Epsilon
Gebundelt an einem Ort, ist unser Hotspot zentrale An- Uberzeugt sind. Wir empfehlen lieber Experten und Portal unter ,Premium Partner werden".
D I E W - laufstelle fiir einen schnellen und informativen Uberblick konzentrieren uns als Epsilon auf unser Kerngeschéft.
I S S e n S - fUr Vertriebspartner und Interessenten. Als Premium Partner profitieren Sie zudem von vielen
weiteren Services und Aktionen, wie beispielsweise
Der Hotspot bietet geblindeltes Expertenwissen und Werbung auf Social Media.
p I attfo rm Informationen aus einer Hand. Informieren Sie sich via
Beitrdge und Videos Uber aktuelle Themen und Digitali-
sierungsprojekte!

FUSION loT als Ersatz

Und auch unsere Partner profitieren von der Wissens- 4
fir Cordless-Netzwerke

plattform. Steigern Sie die Reichweite lhrer Marke und

Ihrer Themen. Mit spannenden Hotspot Beitrage lhrer-
seits, erreichen Sie neue Interessenten und die beste-

hende Epsilon Community. Mit Social-Media-Beitragen
der Epsilon kurbeln wir Ihre Sichtbarkeit weiter an.

Premiym Parirer-
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Was tun?

Fachkréftemangel, explodierende Kosten, Gberbordende
Burokratie sind nur einige Schlagworte, die hausgemacht
neben einem zunehmend unsicheren weltpolitischen Umfeld

die Stimmung der deutschen Wirtschaft negativ beeinflussen.

Doch was bedeutet das flir unsere Branche und wie begeg-
nen wir den gefiihlt immer herausfordernden Rahmenbedin-
gungen?

Zuerst eine positive Annahme. Es kristallisiert sich heraus,
dass Kommunikation und Datenverfligbarkeit der Schllissel
fur die Zukunft unserer Gesellschaft und unserer Wirtschaft
sind. Somit eine Steilvorlage fur unsere Branche und ein
Garant fir kontinuierliches Wachstum als Grundlage unseres
Wirtschaftssystems.

Wermutstropfen dabei sind, dass Entwicklung und Innovation
als Treiber der Digitalisierung eine gesunde und florieren-

de Wirtschaft voraussetzen und diese ist aus o. g. Grinden
aktuell geféhrdet. Doch was kénnen wir tun? Was kann jeder
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ch kraft

Einzelne, unter der Last der negativen Schlagzeilen, Fake
News und weltpolitischen Geschehnissen, die auBerhalb des
direkten Einflusses liegen, bewirken?

An erster Stelle steht Reflexion, eine Uberpriifung des Ist-
Standes. Gesagt, getan. Es geht uns gut und es ging uns nie
besser. Zumindest wenn ich mir die Umséatze und Gewinne
ansehe, die wir gemeinsam in den letzten Jahrzehnten er-
wirtschaftet haben, unabhéngig aller Krisen und Widrigkeiten.
Was ist also aktuell zu tun, um den Status quo zu halten und
geman der indiskutablen Maxime Wachstum weiterzuwach-
sen?

Es gilt, sich auf seine Stérken zu besinnen, die Wahrnehmung
zu schérfen und Resilienz aufzubauen. Das ist schdn gesagt.
Was bedeutet das konkret im Hinblick auf den Fachkréfte-
mangel, explodierende Kosten und Uberbordende Burokratie?
Beim Fachkraftemangel kann ich nur empfehlen, sich an die
eigene Nase zu fassen und daflir zu sorgen, seinen Mitarbei-
tern neben einem angenehmen Arbeitsumfeld vor allem einen
Sinn zu geben. Da die Sinnfrage héchst individuell gepréagt ist,
muss diese gemeinsam erarbeitet und das Arbeitsumfeld ent-
sprechend den Mdglichkeiten angepasst werden. Ein Mangel
an Bewerbern entsteht nicht, wenn die Bestandsbelegschaft
nach auBen ein positives Bild ihrer Arbeit wiedergibt.

Explodierenden Kosten kann nur begegnet werden, wenn die

jeweiligen Kostentreiber bekannt sind und in das Verhaltnis
von echtem Nutzen gestellt werden. Das klingt einfach —ist
es auch. Sensibel gilt es jedoch bei sogenannten ,weichen”
Kostenfaktoren, wie z. B. Werbung, Mitarbeiterforderung etc.
vorzugehen, die nicht unmittelbar das Ergebnis positiv beein-

flussen, aber mittel- bis langfristig lhre Wirkung entfalten.
Burokratie ist ein Monster, welches es zu zahmen gilt. Hier
spielen Digitalisierung und der einfache und prozessorientier-
te Zugang zu allen relevanten Daten eine entscheidende Rolle.
Das ist mit Kosten verbunden, die nicht gescheut werden
sollten. Denn selbst wenn sich die Burokratie in Zukunft ver-
einfacht, wird sie nicht verschwinden und sich permanent
wandeln, und darauf sollte sich jedes Unternehmen vorbe-
reiten. Zudem enthalten die gesammelten Daten, die aufbe-
reitungsfahig sind, wertvolle Informationen, um das eigene
Geschaft weiterzuentwickeln.

Zusammengefasst bedeutet es flir uns alle, das eigene Tun
kontinuierlich zu hinterfragen, entsprechende Expertise auf-
zubauen und zu akzeptieren, dass nichts Bestandiger ist als
der Wandel.

Ganz entscheidend dabei ist zu verstehen, dass wir als Ge-
meinschaft und Teil der Gesellschaft alle vor den gleichen
Herausforderungen stehen und diese nur zu bewaltigen sind,
wenn wir zusammenarbeiten. Denn wir alle brauchen einen
Sinnim Leben, Zuversicht und den Glauben an uns selbst.
Nur wenn wir zusammenhalten und uns nicht spalten lassen,
entfalten wir die notige Kraft, um unseren Wohlstand und
unsere Sicherheit zu bewahren. Das gilt flir jeden Einzelnen
von uns und es ist unsere personliche Aufgabe, den Laden,
im Privaten, wie im Geschéaftlichen zusammenzuhalten. Fur
Egoismus und Abschottung haben wir keine Zeit. Nur das WIR
wird gewinnen.

Autor Christian Krug

Thie
Lifecycle
Management

WWW. THIE-ECO . BE

PR3N 5830 OO | Rora I iRe - ais dE

Riickfiihrung mobiler Endgeréte & IT

Wi huded Tt ass (P BTl Pal Dol Dhandtad Dot ol cullie Ml ]
i i Pl P s b, [ P o oo B Lo o] sl i Il
Do s e ran. ol T el e el beochraler Dleras: eerbad - T
Wotim e Bursies pre] S e b [ e

T!_.ﬁl' Al ey M e v v Do
2 rerewdve ree s e

Recychng f
Aelies L
Bt s prrnr

Trod | hashhelig o o L S F T I P
1

Bararmriung

Ay

Barile mg i Lir—wrem? -
Db b P

W b

Refurbished Technik als Service

L 1 ]
epsilon-telecom.de & =&
[T ]



In der Riickbetrachtung sind die Entwicklungen des Smart-
phone-Marktes bemerkenswert. Angefangen hat alles im
Jahre 1994, als der IBM Simon, ein Personal Communicator
vorgestellt wurde. Das Gerat wog mehr als ein halbes Kilo
und es ermdglichte, erstmals Apps zu installieren sowie E-
Mails zu versenden.

Namhafte groBe Hersteller wie Nokia, Siemens, Blackberry
hatten in den Anfangsjahren immer wieder neue techno-
logische Innovationen fiir das Smartphone entwickelt. So
richtig ,sexy" wurde allerdings das Smartphone erst am 09.
Januar 2007, als das erste Apple iPhone das Licht der Welt
erblickte.

Wo liegt
e Zukunf

es Smart-

hones?

Ein Smartphone, das drei Produkte in einem vereinte: ein re-
volutiondres Mobiltelefon, einen iPod mit beriihrungssensi-
tivem Breitbild-Display und ein Internet-Kommunikationsge-
rat mit E-Mail, Webbrowser und der Suche mit Kartendienst
auf Desktop-Niveau.

Nichts ist so bestandig wie der Wandel. Seitdem ist das
Smartphone nicht mehr wegzudenken.

Doch welche technolo-
gischen Innovationen und
Entwicklungen kommen
auf uns zu?

In diesem Artikel werfe ich einen Blick auf zukilinftige Trends
im Smartphone-Wettlauf fuir die Bereiche Design, Konnekti-
vitat, Akkutechnologie, Kamerafunktionen und die wesent-
liche Rolle von Kiinstlicher Intelligenz (KI).
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1. Designtrends: Faltbare Displays und kaum Tasten
Ein wesentlicher Trend fiir die Zukunft der Smartphones
ist die zunehmende Verbreitung faltbarer Geréate. Falt-
bare Smartphones sind heute noch eine kleine Nische.
Gerlichten zufolge sieht aber auch Apple, dass diese
Technologie zunehmend an Bedeutung gewinnt. Schon
jetzt werden Parallelentwicklungen vorangetrieben,
Smartphones ohne physische Tasten und Anschliisse
wie USB-C und Kopfhérerbuchsen auf den Markt zu
bringen.

2. Displaytechnologie: Hologramme und héhere
Bildwiederholraten

Gaming oder Hologramm-Telefonie sind ein faszinieren-
der Trend. Schon jetzt hat sich die Bildwiederholrate von
Displays in den letzten Jahren stark verbessert. Zu-
kiinftige Gerate werden jedoch noch deutlich schneller
sein. Mit der Einflihrung von holografischen Displays,
die es beispielsweise ermdglichen, 3D-Inhalte ohne
Brille darzustellen, wird mithilfe dieser Technologie das
Nutzererlebnis erneut revolutioniert. Sicherlich ein Ver-
kaufsargument fur zukiinftige Smartphone-User, egal ob
fiir das Gaming oder eine neue Art der Kommunikation
untereinander.

3. Konnektivitat und Akkutechnologie: 6G und kabel-
loses Laden

In Deutschland treiben die Netzbetreiber den 5G-fla-
chendeckenden Ausbau auch im Jahr 2025 weiter voran.
Mit der fortschreitenden Entwicklung von 5G wird die
nachste Generation der mobilen Kommunikation, 6G,
voraussichtlich eine 50-fache Steigerung der Dateniiber-
tragungsgeschwindigkeit darstellen. Leistungsstérkere
Netze bedeuten auch gleichzeitig neue Chancen und
Innovationen fiir die Industrie, wie beispielsweise flir die
Bereiche Logistik, Fertigung oder Healthcare. Mit Echt-
zeit-Monitoring entsteht jederzeit ein Blick auf verflig-
bare Daten, das neue Gold der Zukunft. Ein weiterer be-
deutender Fortschritt wird das kabellose Laden per Funk
sein. Durch sogenannte ,,Over-the-Air"-Lésungen wird
das Aufladen von Smartphones kiinftig ohne physische
Verbindung und sogar unterwegs erfolgen.

4. Kameratechnologie: GroBere Sensoren und
Bildqualitat

Man kénnte denken, dass die Kameraentwicklung hin-
gegen ein alter Schuh sei. Doch die Generation von heute
ist starker mit Social Media konfrontiert. Ein Selfie hier,

ein Video da, ein Post auf dieser Plattform, ein Content bei
dem nachsten Social Netzwerk. Man geht davon aus, dass
die Smartphones der Zukunft signifikante Verbesserung der
Bildqualitat aufweisen werden. Die Herausforderung liegt in
der Integration groBerer Sensoren, die fur eine notwendige
Performancesteigerung relevant sind.

5. Kiinstliche Intelligenz: Ausbau der Funktionen

Kl wird in Smartphones zunehmend wichtiger. Sie hilft
bereits heute bei der Bildbearbeitung, Echtzeit-Ubersetzun-
gen und beim persdnlichen Assistenten. In Zukunft wird Kl
noch weiter in den Alltag integriert sein. Dazu gehéren unter
anderem prazisere emotionale Erkennung, eine bessere Ver-
netzung mit Smart-Home-Systemen und eine umfassende
Gesundheitsiiberwachung. Kl wird es ermdglichen, Smart-
phones als echte ,intelligente Assistenten” zu nutzen, die
auf individuelle Bedurfnisse und Vorlieben eingehen.

Fakt ist, dass die technischen Entwicklungen, die das Smart-
phone der Zukunft prdgen werden, vielféltig sind. Egal ob
faltbare Displays, 6G, kabelloses Laden oder holografische
Technologien. Die nachsten groBBen Schritte in der Mobil-
funktechnologie kommen auf uns zu und erméglichen uns
erneut, Differenzierungsmerkmale fiir verschiedene Ziel-

FOR MORE INFORHATION

GREENMMEY.DE

gruppen darzustellen. Hinzu kommt, dass die weiterwach-
sende Rolle der Kiinstlichen Intelligenz die Smartphones von
morgen zu immer vielseitigeren, personalisierten Endgera-
ten machen wird. Aus meiner Sicht verspricht die Zukunft
des Smartphones eine spannende Zeit fiir die Telekommuni-
kationsbranche und neue Kundenpotenziale.

Am Ende gilt es, neue Kundenbedurfnisse und Kundenerleb-
nisse zu schaffen. Dazu bedarf es seitens der Netzbetreiber
Deutsche Telekom, Vodafone Business und O2 Telefénica
Business leistungsstarke Netze und passende interessante
Mobilfunktarife. Gepaart mit einem starken B2B-Distributor
und einem zuverlassigen Partner wie der Epsilon Telecom.
GmbH wird der Mix aus neuen technologischen Smart-
phones und Mobilfunklésungen auch in Zukunft Wachstum
in einem gesattigten Markt erzielen. Auch fiir 2025 lautet
mein Motto ,mit Netzwerk zum Erfolg". Gemeinsam mit mei-
nem Team und Experten zeigen wir gerne auf, dass manim
Bereich Mobilfunkvermarktung immer noch ein sehr gutes
Geld verdienen kann.

Autor Dimitrios Nikolaidis
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FUSION IOT poweredby Epsllan
Die Marke, die Verbindung schafft

Konnektivitat, die zu Ihrem loT-Projekt passt

Viele Unternehmen stehen vor der Heraus-
forderung, wie Sie Digitalisierungsprojekte
in Gang setzen und Prozesse optimieren
sollen. Hinzu kommt die Ausrichtung ihrer
Geréate und Produkte auf wechselnde
Marktbedingungen und steigenden Wett-
bewerb.

Mit FUSION IoT by Epsilon bieten wir unseren Vertriebs-
partnern und Kunden genau die Konnektivitat, die zu
lhrem loT-Projekt passt. Mit maBgeschneiderten Indi-
vidualldsungen, unterschiedlichen Geschaftsmodellen
sowie vielen Services rund um die Themen loT und M2M.

Sie sind Vertriebspartner und stehen noch ganz am An-
fang eines loT-Projekts oder wissen bereits genau was
benotigt wird? Wir holen Sie und die Endkunden dort ab,
wo Sie stehen. Unser Experten-Team entwickelt die pas-
sende loT-Konnektivitat fur jeden Anwendungsfall.

Vv 10T- und M2M-Lésungen fiihrender
Netzbetreiber, Anbieter & Partner

v Fir Anforderungen weltweit

Vv Zahlreiche Leistungen und Tarifmerkmale

Vv Individuell an den Bedarf angepasst

Vv Eigene, mehrstufige SIM-Management-
Plattform

Vv Leichter Einstieg durch einfache
Verwaltung

v GroéBtmaogliche Transparenz und Kontrolle

Vv Professioneller Service und Projekt-

begleitung

Packen Sie es an! Wir unterstiitzen Sie und bringen Ihre
Kunden gemeinsam auf den Weg der Digitalisierung.
Kontaktieren Sie einfach unser Experten-Team.

Und so funktioniert es:

# Beraten
Wir unterstiitzen Sie gern mit
unserer Beratung. Auf Wunsch auch
bereits im Gesprach mit den
Endkunden.

# Ermitteln
Wir ermitteln mit Ihnen die
Bedirfnisse des Kunden an Daten-
volumen, -pooling & Co. Auch eine
Teststellung ist mdglich.

# Implementieren
Wir entwickeln den individuellen
loT-Tarif oder bieten die richtige
Prepaid-SIM fiir die Implementierung
in das loT-Gerét.

# Email support@fusion-iot.de
# Hotline +49 (0) 80 0-99 00909
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#ALLE

Bester Empfang MOBILFUNKSTANDARDS
Beste Netzabdeckung durch Kombination mehrerer Netze — 206,30, 4 I:.-"LT E, 55, ME laT, LTE-M

flr ausgewahlte Lander oder weltweit Kein Problem!

Clevere Kostenreduktion

Unsere 1 kB-Taktung reduziert den Datenverbrauch und i i
senkt damit die Kosten entscheidend " EI H FAC H E UEPWA LTU HG

Alles im Blick mit unserer

Starre Tarife ade loT-Management-Plattform.
Unsere Datentarife passen wir den Projekten optimal an, n
Roberto Daniel o ) ) IH-E
ProVerDa GmbH . — genauso, wie die Technologie (2G bis 5G, NB-loT, LTE Cat-M) _|
Geschaftsfuhrer & s - ; #FLE.H] BLE TARIFE.
Erfinder CamperSIM o
e f Flexible Verwaltung & Service Unsere Datentarife passen sich
~Unsere langjdhrige J ) ) o Ihren F"FU-_JER'E'BI'I an.
Partnerschaft mit FEUSION loT 3 = : Alles im Blick und fix in der loT-Management-Plattform
ermdglicht es uns erfolgreich, j angepasst — Der personliche Ansprechpartner steht immer ["'
Uber Ldndergrenzen hinweg : - bereit % ;"?
uneingeschréankten und oL | e
zuverldssigen Internetzu- : 3 # EIH FACH E Am EH,UHG
ClEin) i Ve olE ; Sicherheit im Fokus . i
anzubieten.” ] Automatische Aktivierung
. e Private & individuelle APNs erhéhen die Sicherheit, ein vor loT SIM-Karten.
IMEI-Lock schiitzt zuverlassig auch bei Diebstahl oder .
Beschadigungen .fl_il
#DATA POOLING

Unsere Leistungen im Detail

Mit unseren loT-Tarifen bieten wir jede Menge an inklusiven
Leistungen. Auch bei besonderen Anforderungen haben
wir die richtigen Services und Optionen fir Sie. Unsere

Flexiblen Tarifanpassung
bei geanderten Anforderungen.

top Netzabdeckung erreichen wir durch die Kombination
mehrerer oder aller Netze eines Landes. Unsere fixen Tarife
decken die Datenlbertragung in Deutschland oder der
gesamten EU ab. Fur individuelle Tarife kann jederzeit die
gewunschte Ldnderkombination vorgenommen werden.

C . [s hrung in de_f Zu einer hervorragenden Konnektivitdt gehdren ebenfalls
Telekommunikatiop,“‘ 5sen wir, worauf es‘%ﬂ* professionelle loT-Hardware und Komplettidsungen. Egal
bei Konnektivité;-é” mmt_ Unsere besdn-: i ob Router, Sensoren, feste IP-Adressen oder neue Anforde-

deren Vorteile machen loT-Anwendung rung —in der Zusammenarbeit mit unseren Kooperations-

unschlagbar. Ob Prepaid-SIM oder indivi-
dueller Tarif — Mit FUSION loT erhalten Sie
genau die Konnektivitat, die zum loT-Projekt
passt.

partnern geben wir Ihnen die passenden Lésungen an die
Hand.

# Email support@fusion-iot.de

# Hotline +49 (0) 80 0-99 00 90 9 @& FUSION loT

www.fusion-iot.de
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~gFrusioN Das Herzstuck

a

Unsere myFUSION

Mit unserer eigenen, multidirektionalen und mehrstufigen
SIM-Management-Plattform myFUSION sorgen wir fiir
absolute Transparenz und geben lhnen und lhren Kunden
die komplette Kontrolle fir Ihre loT-Konnektivitat sowie die

1000100

verbundene Hardware.

Damit wird fur Sie das vollumfangliche Steuern der SIM-
Karten, Tarife und Datenpools in Echtzeit méglich. Durch
das Setzen von Alarmierungen, ist der Schutz vor zu
hohem Verbrauch gesichert - fiir einzelne SIM-Karten
oder Gesamtpools. Ebenso sind Giber unsere Plattform
die verbundenen Geréte per IMEI-Lock geschutzt.

Kontaktieren Sie einfach unser Experten-Team.
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Vv Individuelle Tarifgestaltung
(dynamisches/ statisches
Pooling, individuelle Nachbuch-
Pakete, Tarifwechsel-Option)

v SIM-Management-Portal ohne
Extra-Kosten (inkl. vielféltiger
Alarmierungs- und Auswertungs-
funktionen)

v IMEI-Lock (Schutz vor Kosten-
explosionen & Diebstahl)

v 1 kB-Taktung (fiir genauere
Abrechnung nach tatsachlichem
Verbrauch)

Vv Aktivierung der SIM-Karten bei
Bedarf (keine doppelten Kosten
bei Wechseln, Sie bestimmen
den Start)

Vv Flexibilitat (Anpassung des Tarifs
innerhalb der Vertragslaufzeit

moglich)

Optionale
Leistungen

v SMS- & Sprachpakete

v Fee-Down Automatik
(Gebiihr fiir Mehrverbrauch
wird stufenweise stark
gesenkt, um Folgekosten
ZU minimieren)

Vv Feste IP-Adressen, VPN &
private APNs

Vv Testkarten-Stellung (fiir
das Finden der optimalen
Tarifkonfiguration)
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e Onerat . Jnterstutzen.
eam Lperations | ictungen fr sie
FUSION IoT eistungentirs Seraten

Alles inklusive Pl SCireuen.
- Umsetzung . . 5
fu r J e d e Phase v Projektkalkulation und Angebotser- Wl r Sl n d fu r

stellung
. v Persoénliche Ansprechpartner — Projekt- .
I h reS IOT PrOJ ekts_ abstimmung Uber Telefonkonferenz, S | e d a .
Online-Meeting und Vor-Ort-Termin

v Betreuung und Support der Auftrage /
Projekte —von der Beratung bis zur
¢ Aktivierung
% FUSION loT v Umfangreiche individuelle Ersteinwei- -
. sung in die FUSION loT SIM-Manage-
ment-Plattform

Team # Email v Besonderer Service fiir Vertriebspart- Team Business loT
: =7 support@fusion-iot.de ner: Individualisierte Marketing- und
Operations FUSION loT ¢ Partroroting Vertriebsunterstitzung Development / Sales Team

+49 (0) 92 86 94 04-480
Volker Mahler

Head of Sales FUSION loT

Sascha Baumgart
Lena Jellbauer
Dirk Uhlmann

# Kundenhotline
+49 (0) 80 0-99 00909
e volker.mahler@fusion-iot.de

Florian Sonntag Q, +49 (0) 176 19990021

Head of Operations FUSION loT
Nataliia Zakharova
Jessica Kaferstein

Michael Floth
Tim Hiergeist

&

(Personen von links nach rechts)
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&= FUSION loT
BASIC

Der sichere Start in die M2M Welt!

Die Vorteile im Uberblick:

» 1 SIM = 3 Netze (Alle 3 Netze in DE inkl. LTE,
automatisch Einwahl in das starkste Netz = maxi-
male Verfligbarkeit & bestmoégliche Abdeckung)

» SIM-Management-Portal ohne
Extra-Kosten (alle Ihre Karten auf einen Blick
und einfach verwalten)

» Kostensicherheit & -transparenz
(keine doppelten Kosten bei Wechseln, Sie be-
stimmen den Startzeitpunkt)

» Keinerlei Folgekosten (durch Deckelung
des Verbrauchs)

» IMEI-Lock (Schutz vor unsachgemaBem
Gebrauch, Kostenexplosion und bei Diebstahl)

» 1 kB-Taktung (fiir genauere Abrechnung
gemaB tatsachlichem Verbrauch)

» SMS- & Sprach-Funktionalitat
integriert (genutzte SMS und Sprachminuten
werden nach Verbrauch berechnet)

» Flexibilitat (Tarifwechselinnerhalb der
Vertragslaufzeit moglich)

» Beratung & Technischer Support

(kostenfreie Kunden-Hotline oder per E-Mail)

» Bis zu 400% mehr Datenvolumen

verbrauchen (ohne zusitzliche Kosten — die
ComfortZone)

Wie funktioniert die
FUSION lIoT ComfortZone?

Buchen Sie das gewtinschte mtl. Datenvolumen pro
SIM-Karte (24, 60 oder 120 MB). Mit der ComfortZo-
ne steht lhnen das Vierfache des gebuchten Daten-
pakets zur Verfligung — also zusatzlich 96, 240 oder
480 MB. Die Ubertragungsgeschwindigkeit in der
ComfortZone betragt 1 MBit/s. Nach Ausschépfung
der ComfortZone wird die Funktionalitat der SIM-
Karte vollstandig und komplett fir den aktuellen
Monat ausgesetzt. Ab dem 1. des Folgemonats
kénnen Sie Ihr Grundpaket & die ComfortZone
wieder vollumfanglich nutzen.
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FUSION loT -
Tarifwelt

Mit durchdachten
Standard-Tarifen zum Ziel

Mit unseren Standard loT-Tarifen bieten
wir lhnen und Ihren Kunden einen flexiblen
und einfachen Einstieg in die loT-Welt -
von Low Volume bis High Volume Bedarf.
Wir bieten Ihnen Tarife mit umfangreichen
Leistungspaketen sowie hoher Trans-
parenz und Sicherheit. Damit die Kosten
immer kalkulierbar bleiben.

&= FUSION loT
ESSENTIAL

Der perfekte Tarif fiir lhre Projekte!

Die Vorteile im Uberblick:

» 1 SIM = 3 Netze (Alle 3 Netze in DE abge-
deckt, EU und EU+ Tarife sowie umfangreiche
weitere Leistungen)

Ubersicht & Vergleich (Bessere Ubersicht
und Vergleichbarkeit bei Tarif- und Preisstruktur)

» Einfache und schnelle Beauftragung

» Jederzeit ,Upgrade” méglich (auf indivi-
duelle Projekttarife und -Konditionen realisierbar)

Kostensicherheit & -transparenz
(keine doppelten Kosten bei Wechseln, Sie bestim-
men den Startzeitpunkt)

Fiir jedes M2M Szenario die perfekte
LOsung (Standardtarife 1 MB bis 5 GB)

» Pooling fur alle Tarife

» SIM-Management-Portal ohne
Extra-Kosten (alle Inre Karten auf einen Blick
und einfach verwalten)

Flexibilitat (Tarifwechsel innerhalb der Ver-
tragslaufzeit moglich)

Der ideale High-Volume-Tarif von 15 bis 100 GB
fur besondere Anforderungen. Jetzt noch
schneller durch Echtzeitibertragung mit 5G.

Anwendungsszenarien

P Hotspots, bspw. in Bussen, Zugen & Bahnen -
egal ob Fernverkehr oder OPNV

P Internet Access in Fixnet-Projekten ohne
Verflugbarkeit

» VideoUberwachung / Webcams mit fester IP

P Internet Access fUr temporare Projekte & mobile
Standorte (Baustellen, ,wandernde” Montage,
Havariefalle, mobile Einsatzzentralen, etc.)

P Fixnet Backup-Szenarien Uber eine IP ohne
Flaschenhals

\4

Streaming im Wohnmobil & Campinganhanger

» Uberbrickung von ErschlieBungsphasen,
bspw. bei Gewerbegebieten

» Hochvolumige loT-Anwendungen

P Vermessungstechnik, -biros & Sachverstandige

> uvm... Nachbuchung von 10 GB-Pakete
(ULTIMATE BACKUP 1 GB}) —
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Nach Ausschépfen des mtl. Inklusiv-Volumens des Tarifs innerhalb des laufenden Monats erfolgt eine automatische Nachbuchung von
10 GB-Paketen / beim ULTIMATE BACKUP von 1 GB-Pakten - die Nachbuchung kann mehrmals erfolgen. Nicht genutztes Datenvolumen - >

des Tarifs oder eines nachgebuchten 10 oder 1 GB-Pakets verfdllt und wird nicht in den Folgemonat Ubertragen. Taktung fir die Abrechnung:
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&= FUSION loT
ULTIMATE 5G

Der Vorteil im Uberblick:

» 1SIM = 3 Netze (Alle 3 Netze in DE)

» EchtzeitUbertragung (Mmit 56 noch
schnellerer / DatenUbertragung im Vergleich LTE)

» Hoher Datendurchsatz (bis zu 300 MBit/s,
100 kB Taktung)

» SIM-Management-Portal ohne
Extra-Kosten (alle Ihre Karten auf einen
Blick und einfach verwalten)

> Zugriff (optional 1 feste &ffentliche IP-Adresse)

» Optimale Landerabdeckung (Euz2s+
Premium - insgesamt 36 Lander / Regionen inkl.
CH, NQ, IS, GlI, etc))

» Ohne Drosselung (Automatische

100 kB. Mindestvertragslaufzeit 12 Monate, mit automatischer Verldngerung um 1 Monat. Feste 6ffentliche IP Adresse optional auf allen Tarifen kosten-
pflichtig buchbar. Aus technischen Griinden erfolgt eine Bandbreitenlimitierung auf bis zu 100 Mbit/s bei Buchung einer festen &ffentlichen IP Adresse.




Gamma
Roadshow
2025

Business trifft Entertainment

Unsere bewahrte Roadshow geht in die
nachste Runde! Nach dem groBen Erfolg
im letzten Jahr fuhrt die Gamma Roadshow
2025 wieder durch sieben bedeutende
Metropolen Deutschlands.

Es erwartet Sie ein exklusives Programm
mit den neuesten Markttrends, wertvollen
Networking-Mdéglichkeiten und Zeit fuir
intensive Gesprache.

Als Highlight bieten wir Innen dieses Jahr
einen besonderen Entertainment-Part.
Nach einem erfolgreichen Nachmittag im
Business-Bereich laden wir Sie ein, den Tag
mit einem auBergewdhnlichen Erlebnis aus-
klingen zu lassen. Je nach Stadt erwarten
Sie spannende Aktivitaten wie zum Beispiel
Kartfahren, Bootstouren, Grill-Kurse und
vieles mehr.

Jetzt anmelden
und dabei sein!

Termine in Deiner Stadt:

Leipzig
Berlin
Hamburg
Koln
Frankfurt
Stuttgart
Munchen

Di.
Mi.

Do.

Di.
Mi.
Di.
M.

13.Mai 25
14.Mai 25
15.Mai 25
20.Mai 25
21.Mai 25
03. Juni 25
04. Juni 25

Vodafo
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o> Epsilon

A Gamma com pany

Einfach Naher.
Direkt am Menschen.

Direkt am Puls der
Zelit.

Working smarter, together.

09286 9404-400
info@epsilon-telecom.de

www.epsilon-telecom.de

Follow us! [in] (@] (@] )


mailto:info%40epsilon-telecom.de%20?subject=Anfrage
https://www.facebook.com/epsilontelecomgmbh
https://www.instagram.com/epsilontelecom/
https://www.linkedin.com/company/12261290/admin/dashboard/
https://www.youtube.com/@epsilontelecom8501

